Kayseri Kafkas Dernegi Avrupa Birligi Projesi

Co-funded by the
European Union



PAZARLAMA




TAM SAM SOM Market Evaluations - Easily Explained

* Total Available Market
TA M ® > Focus on: Total market / size
® > Example: Total LED Market
TAM SAM e Serviceable Available Market
> Focus on:
SA M ®  Your own technology/ services
S O M ® > Example: The total Living colours LED

market (Segment of total LED market)

e Serviceable Obtainable Market
> Focus on: Which realistic market share
can be obtained by myself, considering
@ competition, countries, trends, expected
SO M @ demand/forecast, my sales/distribution
channels and other market influences?

> Example: My realistic goal to sell Living
Color Products into the LED market

&

Explanation by Carsten Schade, Dipl./ B.A., Marketing Manager Europe, Middle East & Africa
Questions? Just contact me on: carstenschade@hotmail.com




Total Available Market

TAM sunacaginiz hizmete yonelik talebin oldugu
TAM tum pazarinizdir.

Pazarin tamami anlatihr ve alicilar ve saticilar da

dahil olmak uzere tum pazarin buyuklugtnden
bahsedilir.

TAM buyuk bir pazardir ve eger ¢ok basariliysaniz

buraya ulasabilirsiniz.




SAM

Cografi erisiminiz dahilinde SAM'de is modelinizin hitap
urun ve hizmetlerinizin ettigi ve deger onerinizi
hedefledigi TAM tanimladiginiz TAM’in belirli

segmentidir. bir kismi anlatilmaktadir.

Serviceable Available
Market (Hizmet Verilebilir
Mevcut Pazar)

SAM potansiyelinizi 10 yil
Pazarin tamami (TAM), icinde gostermelidir. SAM
urununuzun bulundugu bir cografi bolge, bir ulke
pazardir. TAM'in yaklasik %I olabilir. Ancak pazar ¢ok
ila %10'unu anlatir. buyukse daha gergekgi
aciklama yapmaniz gerekir.




Serviceable Obtainable Market (Hizmet
Verilebilir Elde Edilebilir Pazar)

SAM'da yer alabileceginiz pazar. Uriiniiniiziin
SOM hangi pazarda yer alacagi agiklanmaktadir.
8 P 4

SOM gercekei olmalidir. Uriinii nereye ve
kime satacaksiniz?

Ozellikle 1-3 yil igerisinde satis

yapabileceginiz bir yer olmalidir.




ASAGIDAN

YUKARIYA
YONTEMI

Ornek: Bir fast food restorani agmak istiyorsaniz.

Oncelikle pazarinizi tanimlayin. Ornegin Kayseri,
Sivas ve Yozgat bolgeleri

SOM:Kayseri ilinin Talas ilgesindeki fast food
musterileri. SOM igin musteri tespitinde birebir
gorusme ve anket yapilabilir.

SAM: Fast food sektoru TR72 bolgesinde Kayseri,
Sivas ve Yozgat'ta

TAM:Turkiye'de fast food sektort




TAM: Dunya tasimaciligi 5,7 trilyon dolar (bu sektor
deniz, kara, hava tagimacilig)

SAM:Taksi ve limuzin endustrisi 4,2 milyar ABD dolar
UBER (UBER taksi ve limuzini Segti)

SOM: | milyar dolarlik gelirle pazar lideri olmayi
hedefliyoruz ve sansi yuksek

|0 araba ve 100 musteriyle ¢alismak igin San
Francisco'da liiks taksi hizmeti sunmak igin yola gikilmis

2019 geliri 14,15 milyar ABD dolari



PAZARLAMA STRATEJILERI

Fikri Sinai Mulkiyet Haklari - Monopol

Direkt Satis

Distributor - Araci
Fuarlara Katilma

Agents




SATIS PLANI

Basabas Noktasi = Sabit
Giderler (kira, maas, sgk,
pazarlama giderleri) / (Birim
Satis Fiyati — Birim Degisken
Gider (Ornegin: Enerji gideri,
hammadde gideri, iscilik gideri)

Birim satis fiyati: | urunun satis
fiyati

* Sabit ve degisken giderler:
Sabit giderler, uretim miktarina
ve faaliyet konusuna bagli
olarak degismeyen genel
yonetim, sigorta, vergi, kira vb.
giderlerdir.

* 5 yil iginde kar elde
edemezseniz yapmayin ©

Degisken maliyetler, Uretim
miktariyla orantili olarak
degisen malzeme ve isgilik
maliyetleridir.

Galismanizin sermayesinin
banka faizinden daha yuksek
getiri saglamasi gerekir.




THANK YOU
©
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